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Pôle Développement Economique Formation Innovation

Eléments attendus dans le dossier de présentation 
DOSSIER DE PRÉSENTATION – PROJET D'INNOVATION COLLABORATIF
Intitulé du projet : 
Acronyme : 
Chef de file : 
Partenaires du consortium : 
Date de dépôt : 
Budget global du consortium : _____ € 
Aide publique totale sollicitée : _____ € (taux d'aide moyen : ____%) 
Part chef de file : _____ € 
Part partenaires : _____ € 
Durée du projet : _____ mois 
Date de début prévisionnelle :

PARTIE I – INNOVATION
Objectifs techniques globaux du projet (Décrire les objectifs scientifiques et techniques communs au consortium, les performances visées collectivement, les niveaux de TRL cibles en fin de projet pour chaque brique technologique)
État de l'art (Situation actuelle des technologies existantes, brevets identifiés, publications de référence, limites des solutions actuelles — préciser la veille effectuée par chaque partenaire dans son domaine d'expertise)
Aspects innovants (En quoi le projet se distingue de l'existant : rupture technologique, amélioration significative, nouvelle combinaison de technologies. Préciser ce que la collaboration entre partenaires permet d'atteindre qu'aucun acteur n'aurait pu accomplir seul)
Verrous technologiques et degrés de maturité associés (TRL initial et TRL cible pour chaque verrou ; préciser le partenaire responsable de la levée de chaque verrou et les alternatives envisagées en cas d'échec)
	Tâche / lot
	Partenaire(s) impliqué(s)
	Verrous technologiques
	TRL initial
	TRL cible
	Alternatives

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



PARTIE II – LE CHEF DE FILE ET SES PARTENAIRES
Chef de file (Raison sociale, forme juridique, date de création, effectifs totaux et R&D, CA des 3 derniers exercices, capitaux propres, actionnariat, activités principales, rôle central dans le consortium, expérience en gestion de projets collaboratifs)
	
	Année N-2
	Année N-1
	Année N

	Chiffre d'affaires (€)
	
	
	

	dont export (%)
	
	
	

	Capitaux propres (€)
	
	
	

	Effectifs totaux
	
	
	

	dont effectifs R&D
	
	
	



Présentation de chaque partenaire du consortium (Pour chaque partenaire : raison sociale, taille, activités, compétences clés apportées au projet, rôle dans le consortium, lots dont il est responsable, montant de son budget dans le projet)
	Partenaire
	Statut
	Effectifs
	CA (€)
	Rôle dans le projet
	Budget alloué (€)

	Chef de file
	
	
	
	
	

	Partenaire 2
	
	
	
	
	

	Partenaire 3
	
	
	
	
	

	Partenaire académique
	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	
	


Présentation et rôle des sous-traitants essentiels (Identifier les sous-traitants stratégiques communs ou propres à chaque partenaire, leur rôle, leur sélection et les montants associés)
Logique de collaboration (Démontrer la complémentarité des partenaires et l'impossibilité d'atteindre les objectifs sans la collaboration : apports réciproques, interdépendances techniques, partage des risques, effet de levier collectif)
Gouvernance du consortium et accords réciproques prévus (Accord de consortium prévu ou signé, comité de pilotage, comité technique, modalités de prise de décision, gestion des conflits, répartition de la propriété intellectuelle — backgrounds et foregrounds —, conditions d'exploitation des résultats par chaque partenaire, clauses de sortie)
Apport, rôle et importance des partenaires académiques (Laboratoires, universités, organismes de recherche impliqués ; nature des travaux confiés — recherche fondamentale, appliquée, validation — ; modalités contractuelles avec les partenaires industriels ; publications et valorisation envisagées ; accès aux équipements et plateformes)
Caractère structurant du consortium pour la filière (Positionnement du consortium dans la chaîne de valeur de la filière, soutien de pôles de compétitivité ou de CSF, contribution à une stratégie de filière nationale ou européenne, effets d'entraînement sur l'écosystème — PME, startups, sous-traitants)

PARTIE III – LE PROJET
Structuration globale des lots de travaux, calendrier et jalons critiques (Présenter l'organisation en lots/tâches, les responsabilités par partenaire, les dépendances entre lots, les jalons de décision collectifs et les points de sortie en cas d'échec)
	Lot
	Intitulé
	Responsable
	Partenaires associés
	Début
	Fin
	Budget (€)

	WP1
	
	
	
	
	
	

	WP2
	
	
	
	
	
	

	WP3
	
	
	
	
	
	

	WP4
	
	
	
	
	
	

	WP5
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Description de chaque lot (Pour chaque lot : objectifs, travaux envisagés, responsable et partenaires impliqués, livrables attendus, jalons, planning prévisionnel et budget détaillé)
Ventilation des dépenses par partenaire et par nature
	Nature des dépenses
	Chef de file
	Partenaire 2
	Partenaire 3
	Partenaire académique
	Total

	Frais de personnel
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	S/T FRAIS DE PERSONNEL
	
	
	
	
	

	Frais généraux forfaitaires (20% des frais de personnel)
	
	
	
	
	

	Achats consommés ou incorporés
	
	
	
	
	

	S/T FRAIS GEN. + ACHATS
	
	
	
	
	

	Prestations et sous-traitance
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	S/T PREST. ET S/TRAITANCE
	
	
	
	
	

	Investissements non récupérables (affectés au programme)
	
	
	
	
	

	Amortissements des investis. récupérables (sur durée du programme)
	
	
	
	
	

	Autres frais spécifiques (sur justificatifs)
	
	
	
	
	

	S/T INVEST. + AMORT. + AUTRES
	
	
	
	
	

	TOTAL GÉNÉRAL
	
	
	
	
	




Modalités de financement du projet pour chaque partenaire (Autofinancement, apport en fonds propres, emprunts bancaires, autres subventions publiques cumulées — CIR, aides régionales, fonds européens — justification de l'absence de double financement, plan de trésorerie en cas d'avances)
Modalités d'industrialisation et lieux de production envisagés (Site(s) de production de chaque partenaire, investissements industriels post-projet, répartition des activités de production au sein du consortium, calendrier de mise sur le marché)

PARTIE IV – RETOMBÉES ÉCONOMIQUES, EXPLOITATION INDUSTRIELLE ET COMMERCIALE DES RÉSULTATS DU PROJET
Marché(s) visé(s) (Décrire chaque segment de marché adressé par le consortium : taille du marché total et adressable, volume et valeur, taux de croissance, tendances structurelles, réglementation applicable, fenêtre d'opportunité)
État de la concurrence et positionnement concurrentiel (Principaux concurrents nationaux et internationaux, parts de marché, avantages compétitifs créés par le projet, barrières à l'entrée — brevets, savoir-faire, effets réseau)
Types de clients visés et zones géographiques (Profil des clients cibles de chaque partenaire, premiers clients identifiés ou lettres d'intention, marchés géographiques prioritaires, répartition commerciale au sein du consortium)
Stratégie d'accès au(x) marché(s) et moyens envisagés (Canaux de distribution, partenariats commerciaux, stratégie de prix, plan marketing, rôle de la PI comme levier concurrentiel, stratégie de licence éventuelle)

Retombées scientifiques (contribution à l’état de l’art, objectifs de publication dans des revues scientifiques, participation à des salons, comités de lecture….) 
Retombées économiques prévisionnelles du consortium (Projections sur 5 ans post-projet pour l'ensemble du consortium et par partenaire : CA généré par les résultats du projet, marge, impact sur l'emploi, investissements industriels induits)
	Indicateur
	Année 1
	Année 2
	Année 3
	

	CA lié au projet — chef de file (€)
	
	
	
	

	CA lié au projet — partenaires (€)
	
	
	
	

	CA total consortium (€)
	
	
	
	

	dont CA export (€)
	
	
	
	

	Accroissement de CA / CA actuel (%)
	
	
	
	

	Marge brute attendue (%)
	
	
	
	

	Emplois créés — chef de file (ETP)
	
	
	
	

	Emplois créés — partenaires (ETP)
	
	
	
	

	dont emplois R&D (ETP)
	
	
	
	

	Investissements industriels induits (€)
	
	
	
	


Caractère stratégique et dimension de souveraineté
Accroissement de l'autonomie de la France / de l'Europe (Réduction de dépendances d'approvisionnement, relocalisation de productions au sein du consortium, substitution d'importations, contribution à des programmes nationaux ou européens : France 2030, PIIEC, Chips Act…)
Renforcement de la résilience socio-économique (Sécurisation de chaînes de valeur critiques impliquant plusieurs acteurs du consortium, ancrage territorial, contribution à des stratégies sectorielles)

PARTIE V – JUSTIFICATION DU PROJET ET DE L'AIDE DEMANDÉE
Articulation avec d'autres fonds publics (Autres aides publiques obtenues ou sollicitées par chaque partenaire sur les mêmes dépenses — CIR, aides régionales, fonds européens — et justification de l'absence de double financement à l'échelle du consortium)
Analyse des impacts environnementaux (Impacts positifs : réduction d'empreinte carbone, efficacité énergétique, économie circulaire, contribution aux objectifs climatiques. Impacts négatifs identifiés et mesures correctives. Contribution aux critères Do No Significant Harm et taxonomie verte européenne le cas échéant)
Caractère incitatif de l'aide publique — par partenaire (Démontrer, pour le chef de file et chaque partenaire entreprise, que l'aide modifie substantiellement le comportement : accroissement du périmètre R&D, augmentation des effectifs R&D, prise de risque accrue, accélération du calendrier, ou impossibilité de mener le projet sans aide ou hors de France — quantifier en dépenses et en ETP)
	
	Sans aide publique
	Avec aide publique
	Effet incitatif

	Budget R&D total consortium (€)
	
	
	

	dont budget chef de file (€)
	
	
	

	dont budget partenaires (€)
	
	
	

	Effectifs R&D mobilisés — consortium (ETP)
	
	
	

	Durée du projet
	
	
	

	Périmètre des travaux
	
	
	




Autres effets favorables de l'aide publique à l'échelle du consortium (Facilitation de la coordination entre acteurs qui ne collaboreraient pas sans aide publique, réduction des asymétries d'information entre industriels et académiques, mutualisation des risques technologiques, diffusion de connaissances au sein de la filière, externalités positives, marchés induits, contribution à l'émergence ou au renforcement d'un écosystème d'innovation)
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